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Segln los expertos durante las jornadas virtuales HEES (Health Economic
Evaluation Summit), organizadas conjuntamente por ESTEVE y
la Universidad Politécnica de Valencia

“Es posible mantener el grado de innovacion y
la sostenibilidad del SNS al mismo tiempo”

e Paraello, el SNS debe definir el valor en sanidad, el coste que esta dispuesto
a pagar por lainnovacién y en qué condiciones realizaria dicho pago

e Un gran reto es el pago por resultados, que limita incertidumbres y hace que
el proveedor tenga en cuenta las consecuencias reales de la innovacion

e Los ponentes han destacado la necesidad de dotar al Ministerio de Sanidad
con un presupuesto amplio y de ofrecer incentivos a empresas innovadoras

Barcelona, 28 de octubre de 2020.- Innovacion y sostenibilidad deben ir de la mano,
pero para ello es necesaria una dotacién presupuestara importante en sanidad, una
politica farmacéutica comprensiva y exigente y reconocer la innovacion de la industria.
Estas son las principales conclusiones de la jornada virtual Health Economic Evaluation
Summit (HEES), punto de encuentro de especialistas en evaluacion econémica de las
politicas de precios y financiacién de medicamentos a nivel internacional. Organizadas
por la Catedra para la Economia de la Salud y Gestién Sanitaria, integrada por ESTEVE
y la Universidad Politécnica de Valencia, a lo largo de tres sesiones distintas.

Durante las jornadas HEES se ha incidido en la necesidad de promover la innovacion,
darle entrada en el SNS vy, sobre todo, analizar de qué modo mediante herramientas
realmente Utiles. Para ello, es indispensable tener un Ministerio de Sanidad robusto, con
una dotacion presupuestaria importante y con suficientes recursos. Y, por supuesto,
dotar de incentivos a las compariias que estén haciendo un esfuerzo en innovacion.

También se ha destacado la importancia del criterio de la aportacion de las compafiias
al PIB nacional, que deberia ser un criterio evaluador de mayor peso para estimular el
tejido productivo. En este sentido, los ponentes se han mostrado partidarios de
mantener cualquier acuerdo que facilite la sostenibilidad del SNS, como el actual con
Farmaindustria, que permite el retorno de cualquier crecimiento anual del gasto
farmacéutico superior al PIB nominal por parte de la industria.

¢,Compra por resultados? Sionoycémo

En las jornadas-webinar HESS se ha afirmado que el reto para el SNS es determinar
qué entiende por valor en sanidad y decidir qué quiere pagar por la innovacion y sus
beneficios. Los expertos han coincidido en que actualmente la incorporacién de la
innovacion es mas rapida, pero también que su coste es mayor, y que nunca hemos
tenido tanta innovacion y tan pocos recursos para sufragarla. Por ello, es crucial
determinar el procedimiento de evaluacion y fijacién de su precio.
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El pago por resultados es una opcion para limitar incertidumbres y para que el proveedor
de la innovacion no sea indiferente a las consecuencias reales del uso del medicamento.
Sin embargo, el gran reto es definir el valor del medicamento y medir estos resultados.

La exdirectora de la Agencia de Evaluacion de Tecnologias Sanitarias de Andalucia
(AETSA), Sandra Flores, ha sefialado que “las AETS estan preparadas y pueden ser
un apoyo de alta calidad en la evaluacion y posicionamiento de farmacos en el SNS,
pero en Espafia, AETSA tiene esta competencia en su cartera de servicios. Asimismo,
la colaboracion a nivel europeo apuesta claramente por potenciar el papel de las AETS
en esta area, pero es una asignatura pendiente en nuestro pais”.

En Espafia se ha impulsado la iniciativa Valtermed, pero es necesario disefiar
adecuadamente los sistemas de informacién para que sean interoperables y eficientes.
En este sentido, se ha debatido sobre cudl es el grado de utilidad de modelos de Big
Data y Real World Data, tecnologia disponible desde hace afos, pero poco aplicada a
la sanidad. Segun el jefe del Servicio de Investigacion y Ensayos Clinicos del Hospital
12 de Octubre de Madrid, Agustin Gomez de la Camara, “uno de los obijetivos
primordiales de estas herramientas es generar modelos predictivos para anticiparnos a
las necesidades sanitarias y ofrecer una atencion sanitaria mas eficaz y optimizar la
gestion clinica, asi como el tratamiento y la atencion del paciente. Y todo ello usando
fuentes de informacion ya disponibles, como los registros electrénicos de salud, los
datos de regulacion...”.

Algunas experiencias internacionales

En el encuentro también ha habido espacio para compartir la experiencia de algunos
Estados miembros de la UE en relacion con la evaluacion del precio de los
medicamentos. En el caso de Francia, por ejemplo, es necesario que el laboratorio
solicite especificamente la financiacién del farmaco una vez autorizado, procedimiento
gue pasa por la Haute Autorité de Santé (HAS) y el Comité Economique des Produits
de Santé (CEPS). Y existen dos criterios cruciales a tener en cuenta: el ASMR (progreso
terapéutico y valor agregado), y el SMR (analisis de la eficacia y los efectos adversos).

Igual que en Espafia y en otros paises, Italia cuenta con una ley especifica (aprobada
en 2012) que acelera el procedimiento para medicamentos prioritarios o huérfanos.
Ademas, este afio el Gobierno ha publicado un nuevo decreto con dos nuevos criterios
cruciales en la fijacién de precios: las necesidades no cubiertas y el valor afiadido.

Finalmente, en Portugal se realiza un andlisis farmacoterapéutico que incluye la
comparabilidad con otras alternativas disponibles y el valor afiadido del medicamento y
un analisis farmacoeconémico que tiene en cuenta la reduccién de la incerteza
economica y el aumento de la accesibilidad. Todo ello con una monitorizacion
continuada que puede conllevar la necesidad de una reevaluacion del precio.

Acerca de ESTEVE

ESTEVE (www.esteve.com) es una compafiia farmacéutica global con sede en Barcelona. Desde su
fundacién en 1929, proporciona soluciones a necesidades médicas no cubiertas y centra sus esfuerzos en
la innovacién y la excelencia en el &mbito de la salud para mejorar la vida de las personas. ESTEVE tiene
una importante presencia en Europa con filiales en Alemania, Francia y el Reino Unido y plantas de
fabricacion quimica y farmacéutica en Espafia, Alemania, México y China.
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